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LO QUE QUIEREN LAS EMPRESAS ORIENTADAS A LA 

EXPORTACIÓN
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El desarrollo exitoso

de uno o varios mercados extranjeros
- en resumen: PRESENCIA INTERNACIONAL



QUÉ DESAFÍOS PUEDE ESPERAR

QUE PUEDE ESPERAR EN EL EXTRANJERO
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ALEMANIA PAÍSES EXTRANJEROS / EJEMPLO FRANCIA

» Lengua y cultura "¡Hola! "¡Buenos días!" "¿Cómo está usted?" 

"¿Has leído la agenda?" 

"Bonjour, ¿cómo estás?"

» Necesidades del grupo 

destinatario 

"Este producto está certificado por la norma ISO y 

es biodegradable". 

"¡Compren productos franceses!"

» Sistema jurídico y seguridad 

social 

"¿Cuál es la pena si esto sale a la luz?" "¿Puedo evitar esto legalmente?" 

» Control y auditoría "Agradecemos su apoyo". "Estamos preparados para una inspección". 



PROF. PETER ANTERIST 4

ALEMANIA PAÍSES EXTRANJEROS / EJEMPLO FRANCIA

» Normativa contable ▪ El bloque de direcciones está a la izquierda

▪ En el membrete, la dirección de la empresa 

debe

ser mencionado por su nombre

▪ El bloque de direcciones está a la derecha

▪ El membrete debe indicar la capital

de la empresa debe ser declarada

» Bancos ▪ valorados de forma diferente

▪ alto interés crediticio

▪ altamente calificado

▪ tipos de interés de los créditos bajos

» Personal Importante para los empleados:

Horario de trabajo, salario

Importante para los empleados:

Jerarquía, título, posición

» Costes fijos ¿Qué me hace tener éxito en la ED?

¿Qué puedo utilizar en otros países?

¿Qué necesito en el extranjero para tener éxito 

también aquí?

QUÉ DESAFÍOS PUEDE ESPERAR

QUE PUEDE ESPERAR EN EL EXTRANJERO



POR QUÉ INTERGEST ES UN
BUENA ELECCIÓN
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Tenemos varios AÑOS de EXPERIENCIA en negocios internacionales (desde 

1972).

La orientación y el servicio al cliente son siempre lo primero para nosotros.

Lugar. Encontramos soluciones, a veces incluso antes de que sean 

necesarias.

Nuestros socios locales de la franquicia son empresarios independientes,

la mayoría habla alemán.

TRABAJAMOS SOBRE UNA BASE DE CONFIANZA Y

ABSOLUTAMENTE FIABLE.



QUÉ VENTAJAS OFRECE INTERGEST
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Asesoramiento profesional 

y competencia en

mercado internacional

desde 1972

Todos los servicios

de una sola fuente con

Adaptación individual a la 

respectiva filosofía 

empresarial

Internacional

socios experimentados

(muchos de ellos

de habla alemana)

y los empleados

Definición clara

de responsabilidades,

Fiabilidad y

Cumplimiento de los 

plazos

Asociación

Modo de funcionamiento



LO QUE INTERGEST TIENE EN SU OFERTA DE SERVICIOS
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INTERNACIONALIZACIÓN

FUNDACIÓN

DESARROLLO DE 

VENTAS

ADMINISTRACIÓN

CONTABILIDAD

CONTROLLING & REPORTING

GESTIÓN DE PERSONAL

GESTIÓN DE DEUDORES / COBRANZA

CONTABILIDAD DE NÓMINAS

IMPUESTO SOBRE EL VALOR AGREGADO



CÓMO SE COMUNICA INTERGEST
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Rama ClienteEmpresa 



CÓMO FUNCIONA INTERGEST
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Rama ClienteEmpresa 



CÓMO FUNCIONA INTERGEST 
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Controlar 

/ Informes 

IT

Impuestos 

Ley 

Servicios de RRHH / 

Nómina / 

Nómina 

Cuentas 

financieras...

actitud 

Deudores-

gestión 

/ Colección 

Finanzas 

InterGest

Secretario

(principio de los 4 ojos)



CÓMO ESTÁ ESTRUCTURADO INTERGEST 
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InterGest para 
Empresa 

InterGest 
para la filial

empresa 
en el extranjero 

InterGest 
para los clientes 

de la filial
empresa 

en el extranjero 

- Asesoramiento en 

materia de exportación 

- Estructura de la 

empresa 

- Precios de las 

transferencias 

- Soporte informático 

- Formularios 

- Envío 

- Contabilidad financiera 

- Nómina / Servicios de RRHH 

- Intrastat / despacho de 

aduanas 

- Cuentas anuales 

- Asesoramiento jurídico 

- Asesoramiento fiscal 

- Comunicación con las 

autoridades 

- Procesamiento de pedidos 

- Gestión de cuentas por cobrar 

- Colección 



PARA QUIÉN

INTERGEST TRABAJA
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Llevamos décadas atendiendo a un número 

cada vez mayor de clientes que confían en 

nuestro servicio y experiencia.

Puede encontrar una pequeña selección aquí:



DONDE PUEDE TENER ÉXITO CON SU EMPRESA
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InterGest le apoya en los siguientes lugares:

Alemania

Argelia

Argentina

Australia

Austria

Bélgica

Brasil

Brunei

Bulgaria

Canadá

Chile

China

Dinamarca

Egipto

Emiratos

España

Estados Unidos

Finlandia

Francia

Grecia

Hong Kong

Hungría

India

Irlanda

Italia

Japón

Líbano

Luxemburgo

Malasia

Malta

Marruecos

México

Noruega

Nueva Zelanda

Omán

Países Bajos

Panamá

Paraguay

Polonia

Portugal

República Checa

Reino Unido

Rumanía

Rusia

Singapur

Sudáfrica

Suecia

Suiza

Tailandia

Turquía

Venezuela



INTERGEST CELEBRA SU 50º ANIVERSARIO
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Desde 1972, estamos al servicio de 

nuestros clientes y socios en todo el 

mundo.

Estamos encantados con la confianza que 

han depositado en nosotros y se lo 

agradecemos mucho.

Por otros 50 años de éxito conjunto.



QUIÉN ES SU PERSONA DE CONTACTO
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PROF. PETER ANTERIST

InterGest Worldwide GmbH

Anillo del tranvía 13

20251 Hamburgo

+49 40 5555 3800

worldwide@intergest.com

www.intergest.com



¡GRACIAS POR SU ATENCIÓN!

¿TIENE ALGUNA PREGUNTA?
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